
COME TO Q4 MEETING 
SALES LEADER PROGRAMM

Juli bis September
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Laufzeit: JULI bis SEPTEMBER 24 

Teilnehmer: Alle Sales Leader

Voraussetzung: Mindestens 1 G1 Ernennung mit einem LOA1 Auftrag von min. 80€ in jedem Monat 

Bedingungen: Ernenne neue aktive (= mindestens 1 aktive Beauty-Berater*in im Team) G1 Sales Leader
im Wettbewerbszeitraum

Die Gewinner: Die TOP 10 Sales Leader mit der höchsten Anzahl an neuen aktiven (mindestens 1 aktive Beauty-
Berater*in im Team ) G1 Sales Leader Ernennungen. 
Bei Gleichstand entscheiden die Juli-September G1 Awardsales der neuen (LOA 1-3) )
Beauty-Berater*innen  

Wichtig: *Gesamtumsatz  (AWS)  Definition: Alle lieferbaren Produkte aus allen Bestellungen, die innerhalb des angegebenen Zeitraumes bestellt werden (ausgenommen evtl. Gebühren, Gutschriften und Rücksendungen) werden im Bruttowert 
(Kund*innenpreise) zusammengezählt. Zurzeit nicht lieferbare (rote) Produkte zählen in der Bestellung/dem Monat, in dem sie ausgeliefert werden. Rücksendungen werden in dem Monat /Quartal von dem Gesamt-Bruttobestellwert abgezogen, in dem 
die Rücksendung bearbeitet wird. Dein neu ernannten G1 Sales Leader muss die hier aufgeführten Bedingungen erreichen.  Avon Cosmetics GmbH behält sich vor, das Preisprogramm jederzeit anzupassen oder zu verändern. Alle Angaben sind ohne 
Gewähr. Irrtum und Änderungen vorbehalten. *Aktive Avon Beauty-Berater*in: Beauty-Berater*in mit Aufträgen über 1 € Netto. 



Alle Angaben sind ohne Gewähr. Irrtum und Änderungen vorbehalten. SL ➔ Sales Leader.
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ZUSÄTZLICHE TEILNAHMEBEDINGUNGEN FÜR  
DAS Q4 MEETING 

• An dem Q4 Meeting kann nur teilgenommen werden, wenn zum Zeitpunkt der 
Inanspruchnahme die Sales Leader-Vereinbarung/Berater*innen-Vereinbarung 

unverändert fortbesteht.
• Avon behält sich ausdrücklich das Recht vor, das Programm in irgendeiner Weise zu 

ändern, einschließlich der Stornierung oder der vollständigen Einstellung des 
Programms.

• Barauszahlung oder eine Umwandlung in Prämien ist nicht möglich
• Avon behält sich ausdrücklich das Recht vor, Verkäufe durch Sammelbestellungen 

einzelner Produkte sowie Bestellungen, die nicht an existierende Personen geliefert 

werden, auszuschließen.
• Jede Sales Leader*in, der/die ohne ausdrückliche Genehmigung der entsprechenden 

Beauty-Berater*in Artikel zu einer Bestellung einer Beauty-Berater*in hinzufügt, wird 

vom Programm ausgeschlossen

• Der Anspruch der Gewinner*in zur Teilnahme an dem Q4 Meeting verfällt, wenn sie 
nicht von der Sales Leader*in / Beauty-Berater*in eingelöst wird. Die Teilnahme an 

dem Q4 Meeting ist nicht übertragbar, sondern muss von dem/der Sales Leader 

Gewinner*in / Beauty-Berater*in selbst angetreten werden.  Die Mitnahme von 
zusätzlichen Personen oder Tieren ist auch auf eigene Kosten nicht möglich. Avon hat 
das Recht, Gewinner von der Teilnahme an dem Q4 Meeting auszuschließen, die den 

Qualifizierungsvorgang manipulieren bzw. eine Manipulation versuchen.

• AVON behält sich vor: Sollte sich während oder nach der Laufzeit des Programmes 

zeigen, dass ein Sales Leader / eine Beauty-Berater*in  einen Incentive-Preis durch 
betrügerische Absichten erreicht hat, so wird dieser sofort aus den laufenden  

Programmen ausgeschlossen und eventuelle Prämien werden Ihm/Ihr in Rechnung 

gestellt bzw. bei einem Extra Bonus wird dieser nicht ausbezahlt. Des weiteren ist für 

diesen Sales Leader/ Beauty-Berater*in jede weitere Teilnahme an künftigen 
Preisprogrammen ausgeschlossen. 
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Avon Cosmetics GmbH behält sich vor, das Preisprogramm jederzeit anzupassen oder zu verändern. Alle Angaben sind ohne Gewähr. Irrtum und Änderungen vorbehalten. 

BITTE BEACHTEN: Anreise zum Meeting auf eigene Kosten

VORSTELLUNG 
DER Q4/24 

HIGHLIGHTS

GEMEINSAMES
ABENDESSEN

AUSZEICHNUNGEN
1 ÜBERNACHTUNG
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